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PERAN SALES PEMODERASI HARGA POKOK PENJUALAN DAN 

BEBAN OPERASIONAL TERHADAP LABA BERSIH 

Maily Sa‟adah Muhsin 
Program Studi Akuntansi, Fakultas Ekonomi, Universitas Gresik 

ABSTRAK 

Tujuan : Penelitian ini bertujuan untuk mendapatkan bukti secara empiris peran 
sales Pemoderasi harga pokok penjualan dan beban operasional terhadap laba 
bersih. 

Desain/ Metodolgi/ Pendekatan : Penelitian ini menggunakan pendekatan 
kuantitatif dengan populasi dan sampel penelitian yang digunakan perusahaan sub 
sektor makanan dan minuman yang terdaftar di Bursa Efek Indonesia pada 
periode 2019-2022. Metode analisis yang digunakan dalam penelitian ini regresi 
linier berganda dan Moderated Regression Analysis (MRA) dengan menggunakan 
software SPSS 25. 

Temuan : Hasil temuan pertama menjelaskan harga pokok penjualan berpengaruh 
positif terhadap laba bersih, hasil temuan kedua menjelaskan beban operasional 
berpengaruh positif terhadap laba bersih, hasil temuan ketiga menjelaskan harga 
pokok penjualan dan beban operasional secara simultan berpengaruh terhadap 
laba bersih, hasil temuan keempat menjelaskan bahwa sales memperkuat harga 
pokok penjualan terhadap laba bersih, hasil temuan kelima menjelaskan bahwa 
sales memperkuat beban operasional terhadap laba bersih. 

Implikasi Penelitian : Implikasi praktis, hasil penelitian ini digunakan untuk 
membantu pihak perusahaan, universitas, dan peneliti selanjutnya, Implikasi 
teoritas didukung teori keagenan dan teori signalling. 

Orisinilitas / Nilai : Hasil observasi penelitian pada saat ini belum menemukan 
dengan penelitian yang sama dengan judul peran sales pemoderasi harga pokok 
penjualandan beban operasional terhadap laba bersih. 

Kata Kunci : Harga Pokok Penjualan, Beban Operasional, Penjualan, Laba 

Bersih 
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THE ROLE OF SALES IN MODERATION OF COST OF GOODS SOLD 

AND OPERATIONAL EXPENSES ON NET PROFIT 

Maily Sa‟adah Muhsin 
Accounting Study Program, Faculty of Economics, Gresik University 

ABSTRACT 
 

Objective: This research aims to obtain empirical evidence of the moderating role 

of sales in cost of goods sold and operational expenses on net profit. 

Design/Methodology/Approach: This research uses a quantitative approach with 

a population and research sample used by food and beverage sub-sector 

companies listed on the Indonesia Stock Exchange in the 2019-2022 period. The 

analytical methods used in this research are multiple linear regression and 

Moderated Regression Analysis (MRA) using SPSS 25 software. 

Findings: The first finding explains that the cost of goods sold has a positive 

effect on net profit, the second finding explains that operational expenses have a 

positive effect on net profit, the third finding explains that the cost of goods sold 

and operational expenses simultaneously have an effect on net profit, the fourth 

finding explains that sales strengthen prices principal sales to net profit, the fifth 

finding explains that sales strengthen operational expenses to net profit. 

Originality / Value: The results of research observations at this time have not 

found the same research as the title of the role of sales moderating the cost of 

goods sold and operational expenses on net profit. 

Keywords: Cost of Goods Sold, Operating Expenses, Sales, Net Profit 
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